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مقدمه

درجواننسلیگیرکاربهوافراددیدونگرشدرتغییرهمچنینوتکنولوژیپیشرفتدلیلبه

رسانیبروزوتغییربهناگزیرمجازیهایشبکهازافزونروزاستفادهواجتماعمختلفهایبخش

.هستیمفروشوخریدوتجاری،اقتصادیعملکردشیوهدر

وتجارتبهیسنتفروشهایسیستمرسانیبروزهایروشازیکیبهداریمقصدفایلایندرفلذا

.دهیمشرحراآنجزئیاتوبپردازیمالکترونیکفروش
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شرح کلی مفهوم

سیستم های فروش سنتی•

نیکسیستم های فروش الکترو•
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روند تبدیل از سنتی به الکترونیک

سنویدستغالبااطلاعاتواسنادتبدیل

واسیاستغییراتوهافرایندنیازمندسنتی

.دباشمیمجموعهیاسازمانیکدربنیادی

تبدیلوالکترونیکهایپلتفرمازاستفاده

ازیکیهاسیستمدرثبتبرایاطلاعات

.باشدمیتغییراتاینارکان
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الکترونیککسب و کارعوامل موثر بر 

کسب و کار الکترونیکمزایای •

کسب و کار الکترونیکمعایب •
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سنتیکسب و کارموثر بر عوامل 

سنتیکسب و کارمزایای •

سنتیکسب و کارمعایب •
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هاشباهت 

ارکسب وکمیانشباهتمهم ترینواولین•

درهکهمان طورالکترونیکتجارتوسنتی

کهاستاینکردیماشارهمقالهاینابتدای

انیکساولیهاصولدارایتجارت،نوعدوهر

.هستندخدماتیاکالافروشوخریددر



تفاوت ها

وسنتیکسب وکارتفاوت هایدرک•

رد،دازیادیاهمیتالکترونیکتجارت

.شودمدیریتمتفاوتبایدکانالهرزیرا

سنتیارکسب وکمیانتفاوتبزرگ ترین

.تاسدسترسیالکترونیک،تجارتو



نتیجه گیری

؟کسی از راه اندازی یک تجارت الکترونیک سود می بردچه 

موجودییدمی توانسادهراه اندازیفرآیندیکبا.نداردوجودالکترونیکتجارتفروشگاهیکداشتنبرایمشکلیهیچواقعا
.شویدآنلاینسرعتبهوکنیدهمگام سازیخودالکترونیکتجارتفروشگاهباراخودسنتیفروشگاه

ومی کنندخریدآنلاینصورتبهبیشتریمشتریان.باشیدنداشتهالکترونیکتجارتفروشگاهیکنمی توانیدشمادیجیتال،عصرایندر
آنبهمی تواندکسب وکاریهرکهاسترشدینرخاین.می کندرشددرصد۲3گذشتهسالبهنسبتسالهرالکترونیکتجارت

.باشدعلاقه مند

یکداشتنباشما.ی برندمسودآنازنیزمشتریانبلکهمی برندبهرهالکترونیکتجارتبازارازکهنیستندکسب وکارهاصاحبانفقط
.می کنیدانآسآنهابرایراخریدومی کنیدکمکمشتریانبهآنلاینجست وجویدرالکترونیکتجارتفروشگاهووب سایت



Q&A
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سئوالات مروری

ماهیت سیستم کسب و کار سنتی و الکترونیک را شرح دهید؟. 1

مزایای سیستم کسب و کار الکترونیک را نام ببرید؟. 2

چه کسی از راه اندازی یک تجارت الکترونیک سود می برد؟. 3
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...را عمیق بیاموزیممدیریت 
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